SIDERURGIA E METALURGIA

A forca do mercado

interno

O AN 0 DE 2006 tem tudo para

ficar gravado na histéria do setor de side-
rurgia e metalurgia. E néo por acaso. No
periodo, o investimento global das empre-
sas bateu na casa dos US$ 3,05 bilhdes. Um
incremento de 61,29% em relacéo a 2005 € o
maior patamar registrado apds a privatiza-
¢iio das usinas, processo encerrado em
1994. Alguns fatores explicam esse nimero
monumental. Um deles é o crescimento da
economia doméstica, expresso no avanco de
3,7% no Produto Interno Bruto (PIB). Com
o mercado aquecido, as companhias tive-
ram de extrair o maximo de suas capacida-
des produtivas para dar conta das enco-
mendas daqui e do Exterior. O Brasil tam-
bém foi incluido no processo de consolida-
cdo global do setor,

Dados do Instituto Brasileiro de Siderur-
gia (IBS) mostram que as empresas locais
também souberam tirar partido da pujanca
da economia mundial. Em 2006, os embar-
ques atingiram 12 milhGes de toneladas, to-
talizando receita de US$ 6,4 bilhdes e refor-
cando a posi¢io do Pafs como o 10° maior
produtor de aco do mundo.

Numeros portentosos o suficiente para
justificar a manutencfio dos investimentos
em 2007. Pesquisa do IBS aponta para um
desembolso global de US$ 17,2 bilhdes no
perfodo 2007-2012. “Se levarmos em conta
os projetos antigos e os que estdio para ser
lancados, a produgfio deverd saltar dos atu-
ais 37 milhdes de toneladas para 66 milhdes
de toneladas de produtos sidertirgicos por

que colocou o indiano
Lakshmi Mittal no
topo do ranking, apds
a aquisicdo da belga
Arcelor. Uma transa-
cio estimada em US$
38,3 bilhdes e que in-
cluiu o comando de ati-
vos no Pafs, tais como
Belgo-Mineira, Com-
panhia Siderdrgica de
Tubargo (CST) e Com-
panhia Vega do Sul.
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ano”, destaca Rinaldo Campos Soares,
presidente do IBS. Os investimentos
siao embalados pela elevacao re-
corde do consumo interno no se-
gundo semestre de 2007, impulsio-
nado pela elevacao do PIB em 5,4%
no trimestre abriljunho. “O cresci-
mento do consumo de ago vem sendo
observado em todos os setcres e a ex-
pectativa é que essa tendéncia se man-
tenha”, avalia Soares. O executivo, que
também preside a Usiminas, destaca a
competitividade das usinas locais. Pro-
va disso, diz, é que elas atendem a 95%
da demanda interna.

E, nesse cenério de franco otimismo,
quem vem se destacando é a gaticha
Metasa Indistria Metalirgica, primei-
ra colocada no ranking do setor em AS
MELHORES DA DINHEIRO. A
companhia, especializada na fabricacfo
de estruturas metdlicas, fechou 2006
colhendo os frutos de sua bem dese-
nhada estratégia de gestéo cujo princi-
pal pilar é o desenvolvimento de pro-
dutos sob medida para segmentos alta-
mente competitivos e em franca ex-
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pansiio, tais como: cons-
trucdio civil, petréleo, mi-
neracdo, biodiesel, papel
e celulose. “A diversifica-
¢&o nos permite ter uma
carteira de pedidos esta-
vel, evitando o contégio
das crises vividas por de-
terminados setores ou
ainda os efeitos dos picos
de demanda”, explica
Luiz Carlos de Lima, di-
retor superintendente da
Metasa. Foi essa politica
que garantiu um cresci-
mento de 10,37%, para
R$ 116,29 milhdes, da re-
ceita bruta no ano passa-
do. O lucero acompanhou
a trajetoria, batendo a
marca de R$ 16,8 mi-
Thdes, ou 75,6% acima do apurado em
2005. E a ambicfio é prosseguir nessa
mesma trilha: “Devemos fechar 2007
com uma receita bruta de R$ 145 mi-
Thoes, patamar 25% acima do obtido
em 2006, aposta Lima.

EMPRESAS

| LIMA, DA METASA:
| sucesso com projetos
sob medida para
clientes como Vale
e Petrobras

Os efeitos da valoriza-
cfio do real diante do dgé-
lar foram plenamente
compensados pelo aque-
cimento do mercado in-
terno. Prova disso é que
as vendas domésticas ba-
teram na casa de 5,8 mi-
lhdes de toneladas no

deste ano. E, para apro-
veitar essa fase positiva,
a Metasa esta dupl
cando a capacidade
produtiva da planta de
Maraii (RS). Esse pro-
cesso consumira R$ 30
milhoes e sera conclui-
do até marco de 2008,
Hoje, de suas duas uni-
dades fabris — a outra
estd instalada em Santo André (SP) -
saem 3,4 mil toneladas/més de estrutu-
ras metalicas e a meta é atingir cinco
mil toneladas em dois anos.

Tamanha confianca estd calcada no
cendrio favordvel das dreas onde atuam
clientes do porte de Petrobras (para
quem a empresa fez, por exemplo, a es-
trutura metdlica da plataforma P-53) e
Vale do Rio Doce, cujas compras anuais
de insumos ultrapassam a casa do bi-
lhdo de reais. “Continuamos bastante
otimistas em relacfio a 2007 e 2008, pois
sabemos que esses parceiros ndo irdo
interromper o ciclo de investimento. O
mesmo vale para segmentos como pe-

troquimica, mineragfio, energias alter-
nativas, papel e celulose, que possuem |
grandes projetos em andamento”, des-

taca o diretor da Metasa.
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Kvaerner Veragel -BA
Peso: 3.500 ton

Passarela Ests
Pesei 420 ton

www.metasa.com.br

Marau - RS Parto Alegre - RS
(54) 3342.7400 (51) 2131.1500

Santo André - SP
(11) 2191.1300

P-53
12 Modulos
Peso: 4.200 ton




